
NAÏVETÉ VS CRÉDULITÉ 

La naïveté et la crédulité sont deux concepts liés, mais ils ont des nuances distinctes : 

Naïveté 
La naïveté se réfère à une absence de méfiance ou de connaissance des réalités du monde. 
Une personne naïve peut manquer d'expérience ou de discernement, ce qui la rend 
susceptible de croire facilement aux autres ou aux situations sans évaluer pleinement les 
risques. 
La naïveté est souvent associée à une innocence ou à une confiance naturelle envers les 
autres, mais elle peut aussi conduire à des erreurs de jugement ou à être exploitée. 
 
Crédulité 
La crédulité est plus spécifiquement liée à une tendance à croire sans preuve ou à accepter 
facilement des affirmations ou des idées, même si elles sont peu plausibles ou peu fondées. 
Une personne crédule peut être encline à croire aux rumeurs, aux superstitions ou aux 
affirmations sans chercher à les vérifier ou à les remettre en question. 
Contrairement à la naïveté, la crédulité peut impliquer une certaine facilité à être trompé ou 
à tomber dans des pièges en raison d'une confiance excessive envers les autres ou envers des 
informations non vérifiées. 

En résumé, la naïveté concerne généralement une absence de méfiance ou de discernement, 
tandis que la crédulité se concentre davantage sur une tendance à croire sans preuve ou à 
accepter facilement des informations.  

Cependant, ces deux traits peuvent se chevaucher dans certains cas, et ils peuvent tous deux 
contribuer à une susceptibilité à être exploité ou trompé. 
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